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PLANO DE NEGOCIO PARA ABERTURA DE UMA
ACADEMIA DE MUSCULACAO NA CIDADE DE SAO
GOTARDO - MG!

Rafael Lucas da Silva Borges?
Eliphas Levi Pereira’

RESUMO: Com a oferta de academias de musculacdo apenas no centro da cidade de Sao
Gotardo, a demanda dos bairros mais afastados tende somente aumentar. Contudo, este projeto
teve como objetivo analisar os fatores internos, externos, econodmicos, financeiros e
mercadologicos que podem acarretar a abertura de uma academia de musculagao na cidade de
Sao Gotardo — MG, a fim de balizar qual a viabilidade do empreendimento neste setor e quais
as expectativas futuras este mercado tem apresentado. Além do objetivo geral, o estudo
contemplou objetivos especificos que estruturam o desenvolvimento do estudo. A metodologia
teve como base uma pesquisa bibliografica e uma de campo, a pesquisa foi quantitativa e
levantou indicadores e dados exatos, sobretudo mensuraveis onde se pode elaborar uma analise
mercadolodgica e financeira para comprovar teorias e chegar ao resultado da viabilidade por
meio da pesquisa descritiva e de acordo com os levantamentos efetuados e indices e valores
apurados, na estrutura do plano de negdcio.

PALAVRAS-CHAVE: Empreendedorismo. Plano de negdcio. Investimento. Academia.

ABSTRACT: With the supply of bodybuilding gyms only in the city center of Sao Gotthard,
demand from the most remote neighborhoods tends only to increase. However, this project
aimed to analyze the internal, external, economic, financial and marketing factors that may lead
to the opening of a bodybuilding academy in the city of Sao Gotthard - MG, in order to mark
the feasibility of the enterprise in this sector and what future expectations this market has
presented. In addition to the general objective, the study included specific objectives that
structured the development of the study. The methodology was based on a bibliographic
research and a field research, the research was quantitative and raised accurate indicators and
data, especially measurable where it was possible to elaborate a market and financial analysis to
prove theories and reach the result of the feasibility through descriptive research and according
to the surveys made and indexes and values calculated, in the structure of the business plan.
KEYWORDS: Entrepreneurship. Business plan. Investment. Academy.

1 INTRODUCAO

A ideia do empreendimento serd de abertura em Sao Gotardo, cidade que ja
possui predominancia socioecondmica de destaque. O site do IBGE (Instituto Brasileiro
de Geografia e Estatistica) informou o censo populacional de 2019 do municipio de Sao
Gotardo - MG com cerca de 35.469 habitantes, com renda mensal de 2,1 salarios

1 Trabalho apresentado na drea tematica 1 - Novas tecnologias e ferramentas para gestao
empreendedora do Férum Gerencial, realizado de 17 a 19 nov. 2020.

2 Estudante de Graduagao 8° periodo do Curso de Administracio do UNIPAM. E-mail:
rafaelborgesl@unipam.edu.br.

3 Professor Especialista do Curso de Administracio do UNIPAM. E-mail:
eliphaspereiral@yahoo.com.br.
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minimos de acordo com a pesquisa de 2019. Atualmente o municipio dispde de seis
academias de musculacao, sendo as mais destacadas a Academia Triathlon e o
Academia Acqua Sport.

Diante de um mercado ja consolidado e aglomerado apenas no centro da
cidade, a ideia é da implantagao de uma nova academia de musculagao no bairro Santa
Terezinha, onde h4 muitas residéncias e nao hd nenhuma academia, fazendo com que
as pessoas desloquem até o centro da cidade. Com isso, o presente trabalho aborda a
elaboragdao de um Plano de Negdcios de uma academia de musculagao na cidade de
Sao Gotardo.

Foi escolhido o bairro Santa Terezinha, na cidade de Sao Gotardo por questoes
de falta de oferta do empreendimento na imediacdo, como ja dito neste trabalho.
Acatando também um local especifico para a instalagdo da empresa onde seus clientes
e colaboradores tenham boas condi¢des de acessibilidade e espago amplo, ja que esse
ramo de atividade requer um espago maior para melhor conforto de todos os clientes.

O objetivo geral ¢ elaborar um plano de negocio para abertura de uma
academia de musculagdo na cidade de Sao Gotardo, Minas Gerais. Para atingir o
objetivo € necessario ressaltar alguns aspectos especificos. Como por exemplo: buscar
na ciéncia conceitos sobre o tema em estudo, constatar dados de or¢amentos de gastos,
custos e despesas no investimento necessario ao empreendimento, colocar em planilhas
ou softwares financeiros os valores or¢ados de acordo com a natureza de seu gasto e
também apurar a viabilidade ou nao do empreendimento com base nos indicadores e
valores que serdo levantados.

Justificativa: Esse projeto se justifica pelo meu interesse em empreender nessa
area, pois gosto do ramo e o bairro onde sera feita as instalagdes o empreendimento é
escasso, onde vi a oportunidade de reter um bom Market Share, gerando beneficios de
deslocamento para as demais pessoas que ali nas imedia¢gdes moram. Alids, sou
concluinte do curso de administracdo do Centro Universitario de Patos de Minas
(UNIPAM) e lidar com tais assuntos com certeza trara melhorias em meus
conhecimentos académicos e profissionais.

Problema do estudo: serd vidvel a abertura da academia no bairro Santa
Terezinha em Sao Gotardo?

2 CARACTERIZACAO DA IDEIA

A ideia do empreendimento serd de abertura em Sao Gotardo, cidade que ja
possui predominancia socioeconémica de destaque. O site do IBGE (Instituto Brasileiro
de Geografia e Estatistica) informou o censo populacional de 2019 do municipio de Sao
Gotardo - MG com cerca de 35.469 habitantes, com renda mensal de 2,1 salarios
minimos de acordo com a pesquisa de 2019. Atualmente o municipio dispde de seis
academias de muscula¢dao, sendo as mais destacadas a Academia Triathlon e o
Academia Acqua Sport.

Tendo em vista que a cidade vem ha alguns anos em crescimento constante,
pode-se entender que a abertura de mais uma academia tera chances de crescer.
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Ideias sobre um empreendimento podem surgir de maneira muito superficiais
a partir de exemplos ja existentes. Podem também surgir por meio de estudos
cientificos que podem levar a execugao de um projeto.

No entanto, a ideia desse plano de negdcio surgiu de que o autor do trabalho
sempre sonhou em ter sua prépria academia de musculagao na cidade de Sao Gotardo,
em um bairro na entrada da cidade, onde a demanda ¢ alta e a atividade é escassa.

Para se constituir uma empresa, requer, além do lado financeiro e estratégico,
uma certa técnica e conhecimento dos aspectos juridicos do mercado no qual a
organizagao sera inserida. Antes de constituir uma empresa, o empreendedor em seu
projeto deve considerar alguns aspectos, como, contratar um contador e um advogado
que o recomende as melhores e mais vidveis nortes no ramo juridico.

A futura empresa se enquadrard como Microempresa com o faturamento
anual de até R$360.000,00.

3 REFERENCIAL TEORICO
3.1 EMPREENDEDORISMO

Uma das melhores caracteristicas de um empreendedor é ver oportunidade
onde a maioria vé dificuldade.

Normalmente o empreendedor ¢ ativo, criativo, arrojado, e empenha-se em
usufruir das oportunidades que o mercado tem a oferecer para criar ou inovar sem
medos dos riscos. (DORNELAS, 2012)

3.2 PLANO DE NEGOCIO

O Plano de Negocios - business plan é um documento que engloba uma série
de informagdes sobre o futuro empreendimento. Neste se estabelece as principais
caracteristicas e condi¢cdes do mesmo para que assim, seja possivel uma analise de
viabilidade ou ndo do negocio no mercado onde o mesmo sera inserido.
(CHIAVENATO, 2012)

O presente plano de negdcio sera desenvolvido de acordo com a estrutura
proposta por Dornelas (2012), porém conforme orientacio do prdprio autor, com
adaptacao a realidade do negocio proposto.

3.3 PLANEJAMENTO

O planejamento de um negdcio é um processo fundamentalmente importante
para entender a realidade, explorar caminhos, criar uma estrutura para ter éxito em
longo prazo, além de determinar um processo que seja mais apropriado.

3.3.1 Planejamento Estratégico

Gitman (2010 p. 106) pontua que,
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Os planos financeiros de longo prazo (estratégicos) expressam as
acgOes financeiras planejadas por uma empresa e o impacto previsto
dessas agdes ao longo de periodos que vao de dois a dez anos. Sao
comuns planos estratégicos de cinco anos, revistos a medida que
novas informacdes relevantes se tornam disponiveis.

3.3.2 Missao
Chiavenato (2009 p.164) conceitua que,

A missao significa a razao de ser do proprio negocio. Por que ele foi
criado, para que ele existe. Ainda no mesmo sentido, a missao da
empresa sempre esta centrada na sociedade. Em sintese, a missdo da
empresa define os produtos/servigos, os mercados e a tecnologia,
refletindo os valores e as prioridades do negocio.

3.3.3 Estratégias

Chiavenato (2012 p.177) define que “A formulagao da estratégia empresarial é
feita por meio de vdrias e diferentes andlises”. Como também, que [...] “a estratégia é o
meio para chegar 14, ou seja, para transformar os objetivos em realidade”.

3.3.3.1 Plano operacional

O plano operacional é feito em um curto prazo de tempo, de 3 a 6 meses por
meio de estratégias, processos e procedimentos que permitem que a empresa alcance
seus objetivos. (OLIVEIRA, 1999).

3.3.3.2 Calculo de investimento inicial

Gitman (2004, p. 334) salienta que “[...] o termo investimento inicial
refere-se as saidas de caixa relevantes a serem consideradas na avaliagdo de um
possivel investimento de capital. [...] Os fluxos de caixa que devem ser considerados ao
determinar o investimento inicial”.

3.3.3.3 Fluxo de caixa
Gitman (2004, p. 446) reafirma que
a demonstragao dos fluxos de caixa resume os fluxos de caixa havidos
no periodo em questdo. Esta demonstracdao permite distinguir os
fluxos de caixa das operagdes, de investimentos e de financiamentos

da empresa e os concilia com variagdes do caixa e titulos negociaveis
durante o periodo.
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3.3.3.4 Capital de giro
Gitman (2004, p. 547) conceitua capital de giro como um

ativo circulante, representa a por¢ao do investimento que circula de
uma forma para outra, no curso normal das atividades da empresa.
[...] o capital de giro liquido é normalmente definido como a diferenca
entre o ativo circulante e o passivo circulante de uma empresa

3.3.3.5 Demonstragdo de Resultado do Exercicio

Gitman (2010, p. 41) informa que “A demonstracao de resultado fornece um
resumo financeiro dos resultados operacionais da empresa durante um determinado
periodo. As mais comuns abrangem um periodo de um ano encerrado numa data
especifica, normalmente 31 de dezembro de cada ano”.

3.3.3.6 Payback

Gitman (2010, p. 366) conceitua payback como “prazo exigido para que uma
empresa recupere o investimento inicial em um projeto, calculado com base em suas
entradas de caixa”.

3.3.3.7 Margem de contribuicdo

De acordo com o site do SEBRAE, a margem de contribuigao é o valor das
vendas menos os custos varidveis com as despesas varidveis. Ou seja, € um indicador
que informa ao gestor quanto sobra da receita para cobrir os custos fixos no
empreendimento e assim, poder gerar mais lucratividade.*

3.3.3.8 Faturamento

De acordo com Garcia (2016, p. 313), faturamento ¢ a soma de todas as faturas
emitidas em um determinado periodo por uma pessoa juridica ou entidade, em que as
vendas podem ser a vista ou a prazo.

3.3.3.9 Lucratividade

Conforme Galhardo (2012), a lucratividade é o percentual do lucro de uma
empresa em relagdo ao faturamento (ou vendas) da mesma, em um determinado
periodo. Por exemplo, com faturamento de 100 mil reais e lucro de 12 mil reais, a
lucratividade sera de 12%.

4 Disponivel em: http://www.sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/bis/cartilha-saiba-mais-o-que-e-
margem-decontribuicao,a45ab88efc047410VgnVCM2000003c74010aRCRD.

502 ‘ Revista do Forum Gerencial, v. 1, n. 1, 2021



RAFAEL LUCAS DA SILVA BORGES | ELIPHAS LEVI PEREIRA

3.3.3.10 Rentabilidade

Conforme Marion (2009, p. 131) “A rentabilidade ¢ medida em funcao dos
investimentos. As fontes de financiamento do Ativo sao Capital Préprio e Capital de
Terceiros. A administracdo adequada do Ativo proporciona maior retorno para a
empresa”.

3.3.3.11 Ponto de Equilibrio

Gitman (2010, p. 469) conceitua que ponto de equilibrio operacional é “O nivel
de vendas necessario para cobrir todos os custos operacionais; aquele no qual o LAJIR
¢ igual a zero”.
4 METODOLOGIA
4.1 PESQUISA BIBLIOGRAFICA

Galliano (1979, p. 109) explica que,

Pesquisa bibliografica é a que se executa com o intuito de resolver um
problema ou adquirir novos conhecimentos baseados em informacoes
publicadas em livros, catdlogos ou artigos.

A redacao bibliografica pode variar de acordo com o tipo de projeto cientifico
que pretende apresentar. Podendo ser uma monografia, uma dissertagao ou também
uma tese. (LAKATOS, 2017)

4.2 QUANTO AQOS FINS

Com relagdao aos fins a pesquisa foi descritiva. O objetivo da pesquisa
descritiva é observar, registrar e analisar fendmenos ou sistemas técnicos, sem entrar
no valor dos conteados. (MATTAR, 2008)

4.3 QUANTO AOS MEIOS

Quanto aos meios, as pesquisas foram bibliograficas e de campo. A pesquisa
de campo é um processo da pesquisa cientifica que combina a busca de informagdes,
coleta, analise e interpretacdo de fatos sobre um problema ou sobre uma hipdtese.
(MARCONE, LAKATOS, 2017)

4.4 QUANTO A FORMA DE ABORDAGEM

Sampieri, Collado e Lucio (2013, p. 58) explicam que “a perspectiva €
sequencial e procedente. A pesquisa quantitativa parte de uma ideia que vamos
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delimitar e, uma vez definida, extraimos objetivas perguntas de pesquisa, revisamos a
literatura e construimos um entendimento tedrico”.

4.5 FORMAS DE COLETA DE DADOS

Nesse projeto, o recolhimento de dados se deu através da pesquisa
bibliografica e também da pesquisa de campo. A pesquisa de campo foi quantitativa
podendo ser classificada como exploratdria, descritiva ou explicativa.

Sampieri, Collado e Lucio (2013, p. 101) informam que
Os estudos servem para obter informagdes sobre a possibilidade de
realizar uma pesquisa mais completa relacionada a um contexto
particular, pesquisar novos problemas, identificar conceitos ou
variaveis promissoras, estabelecer prioridades para pesquisas futuras
ou sugerir informagdes e postulados.

4.6 FORMAS DE ANALISE DE DADOS

Para a pesquisa bibliografica compreende o referencial teorico. Para a
pesquisa de campo os valores coletados foram feitos através de orcamentos com
fornecedores e registrados em planilhas adequadas de acordo com o tipo do gasto.

4.7 DATAS DAS PESQUISAS E LOCAL

As pesquisas se desenvolveram nos meses mar. 2020 ao final maio 2020, e a de
campo nos meses de julho e agosto de 2020 na cidade de Sao Gotardo e na internet.

5 ANALISE E DISCUSSAO DOS RESULTADOS
5.1 SEGUE O PLANEJAMENTO PARA ABERTURA DA FUTURA EMPRESA

Planilha 1: Indicadores

Indicadores
Ponto de equilibrio - R$ 396.086,28 | Rentabilidade - 25,35%
Lucratividade - 9,02% Prazo de retorno do investimento — 4 anos

Fonte: Elaborado pelos autores, 2020.
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5.1.1 Dados Dos Empreendedores

Quadro 1: Dados do empreendedor

Nome:

‘ Rafael Lucas da Silva Borges, Rua S. Pio X 507, Sao Gotardo - MG

Perfil:

Uma pessoa empreendedora que tem como sonho abrir o seu préprio negocio.
Atribuicdes: Sera responsavel pela gestdao da empresa, suas principais atribui¢des sao:
gerenciamento geral compra e venda de moveis e utensilios, contratagao de
empregados, comercializagao e relacionamento com os clientes e gestao e operacao
do caixa.

Fonte: Elaborado pelos autores, 2020.

MISSAQ: Caminhar lado a lado dos nossos clientes e parceiros para que
possamos realizar juntos, o sonho de chegar ao corpo perfeito da forma mais
saudavel possivel.

SETORES DE ATIVIDADE: (x) Servicos - FORMA JURIDICA - (x) Empresario
Individual - ENQUADRAMENTO TRIBUTARIO - Ambito Federal - Simples
Nacional.

5.1.2 Capital social

Planilha 2: Capital social
N. Sacio Valor
1 Rafael Lucas da Silva Borges R$ 173.834,57
Fonte: Elaborado pelos autores, 2020.

Participagao (%)
100

FONTE DE RECURSOS: Recursos proprios

ANALISE DE MERCADO: Estudo dos clientes: Pessoas que tem como
objetivo comum, priorizar a saide, comportamento dos clientes - Consumidor
final: pessoas que desejam estar com o corpo em forma, buscando a saude
fisica e mental, area de abrangéncia - Sao Gotardo no bairro Santa Terezinha e
bairros vizinhos.

5.1.3 Estudo dos concorrentes

Quadro 2: Estudo dos concorrentes

Condigoes d Servi
Empresa | Qualidade Preco ongigoes ce Localizagao | Atendimento erv.l gos aos
pagamento Clientes
Dinhei M laga
Triathlon ) Mais tnetro, . Cuscurasao,
. Muito boa cheque ou Centro Todos os dias | fisioterapia e
Academia caro - ~
cartao. natagao
Academia Mais Dinheiro e Musculagao
Acqua Muito boa - Centro Todos os dias S
caro cartao e natagao
Sport
Fonte: Elaborado pelos autores, 2020.
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5.1.4 Estudo dos fornecedores

Quadro 3: Estudo dos fornecedores

Descricao dos itensa | Nome do Condigoes de Prazo de .
N. . . Preco Localizag¢ao
serem adquiridos fornecedor Pagamento entrega
Pro6-Phisical
- Entrada 40% ) ,
. 30 dias apds
Equipamentos de fornecedor | Menor | restante 30, 60, ,
~ pagamento Jau - SP
musculacdo e outros. | com melhor | prego 90, 120 e 150
. da entrada.
custo dias no boleto.
beneficio
10x sem juros Distrito
1 a A a
2 Sup emfntagao € tacl:Zi?;nfoe Mreeruz)r no cartao de 7 dias uteis Federal -
ros. su
Outros P pres crédito. DF

Fonte: Elaborado pelos autores, 2020.

PLANO DE MARKETING: produtos e servigos - direito ao uso dos
equipamentos da academia e comercializagao de suplementos e vestuario.

Quadro 4: Produtos/Servigos

N. PRODUTOS/SERVICOS N. PRODUTOS/SERVICOS

1 | Avaliagdo fisica 11 | Barra de cereal Nutry 24 un.

2 | Mensalidades 12 | Maltodextrina Bodyaction 1kg

3 | Whey Protein O.N 2270g 13 | Albumina Naturovos 500g

4 | Whey Protein O.N 1090g 14 | Monster-Pack 44 packs

5 | Glutamine O.N 300g 15 | Pré treino Black Skull 30 doses

6 | Creatina O.N 300g 16 | Waxy Mayze Iron Work 1400g

7 | BCAA Optimum Nutrition 300g | 17 | Combo multivitaminico ON 120 cdpsulas
8 | Hipercaldrico Sinister LM 3kg 18 | Pasta de amendoim Power One 1kg
9 | Termogeénico .M 60 capsulas 19 | Oxydrol Cafeina LM 60 capsulas

10 | Barra de proteinas .M 24 un. 20 | Vestuério

Fonte: Elaborado pelos autores, 2020.

PRECO: R$ 100,00 mensalidade.
ESTRATEGIAS PROMOCIONAIS: para promover a empresa serdo utilizadas
as seguintes estratégias de comunicagao, promogao, patrocinio e midias:
distribui¢do de folhetos, antincios na radio e jornal local, cartdes de visitas,

producao de displays, totens e folhetos explicativos com a composicao e
qualidade dos equipamentos, internet (sites e fanpage).
ESTRUTURAS DE COMERCIALIZACAQ: A academia contard com - Uma
recepcionista, 2 profissionais de educacao fisica, com horarios alternados, 1

ajudante de limpeza.
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5.1.5 Localizacao do negdcio

Quadro 5: Localizagao do negdcio

Endereco: | Avenida Brasil, bairro Santa Terezinha, n. 507, Sao Gotardo - MG
Fone 1: (34) 3671-0000 - (34) 3671-1111
Fonte: Elaborado pelos autores, 2020.

CONSIDERACOES SOBRE O PONTO: a academia ficara localizada no bairro
Santa Terezinha, local onde a area é residencial e nao tem a oferta de uma
academia de musculagao, tendo suas concorrentes no minimo 3 quildmetros.

5.1.6 Plano operacional

CAPACIDADE INSTALADA: A capacidade de atendimento serd de 140 até
150 alunos mensalistas, sendo a partir das 16h00Omin o horario de maior

aglomeragao.
PROCESSOS OPERACIONAIS: Compras - As compras serao feitas pelo
proprietario, que também atuard no caixa/recep¢ao. Negociacdo - As

negociacdes serdo feitas com o proprietario, onde o mesmo estara atuando no
controle do caixa e também no processo de negociagdo sobre pacotes
promocionais. Caixa - As contas a pagar e a receber e também os controles
financeiros serdo feitos pelo proprietario.

5.1.7 Necessidade de pessoal

Quadro 6: Necessidade de pessoal

N. | Cargo/fungio Qualifica¢bes necessarias
Arudant Organizado, caprichoso, conhecimento de limpeza e
udante - LS . s .
1 Jue . higienizacao do material utilizado e de seguranca na sua area
servigos gerais . . .
de trabalho. Fazem também o servigo de faxina.
5 Profissionais de | Curso superior completo em educagao fisica, educado,
educacdo fisica | imparcial e que tenha comprometimento com o trabalho.
L. Discreta, proativa, simpatica, atenciosa, conhecimentos de
3 | Recepcionista . g .
informatica (internet, e-mail, agendas).

Fonte: Elaborado pelos autores, 2020.
5.1.8 Plano financeiro: investimentos fixos

Planilha 3: Plano financeiro

Maégquinas e equipamentos R$ 2.259,90
Moveis e utensilios R$ 301.670,90
Computadores R$ 6.000,00
Total dos investimentos fixos R$ 309.930,80
Estoque inicial R$ 16.481,80
Caixa minimo: contas a receber prazo médio 0
Calculo da necessidade liquida 0
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Calculo da necessidade média de estoque 37
Calculo da necessidade liquida de capital de giro em dias -128
Caixa minimo -R$ 158.025,22
Investimentos pré-operacionais R$ 5.800,00
Investimento total R$ 174.187,38
Faturamento mensal R$ 40.707,40
Faturamento anual R$ 488.488,80
Custo unitario R$ 1.332,20
Custos de comercializacao mensal R$ 4.884,89
Custos de comercializac¢do anual R$ 58.618,68
Apuragao do custo de md e/ou mv R$ 16.403,60
Projecao anual cmd/cmv R$ 196.843,20
Custos mao-de-obra mensal R$ 7.423,92
Custos com depreciagao mensal R$ 2.632,75
Custos fixos operacional mensal R$ 15.748,67
Projecao dos custos operacionais anual R$ 188.984,04
Fonte: Elaborado pelos autores, 2020.
5.1.9 Demonstrativo de resultados
Planilha 4: DRE - Demonstrativos de resultados
Descri¢ao Valor Valor Anual (%)
1. Receita Total com Vendas R$ 40.707,40 | R$ 488.488,80 | 100,00
2. Custos Variaveis Totais
2.1 (-) Custos com materiais diretos e/ou CMV(*) | R$16.403,60 | R$ 196.843,20 | 40,30
2.2 (-) Impostos sobre vendas R$ 3.256,59 R$ 39.079,08 8,00
2.3 (-) Gastos com vendas R$ 1.628,30 R$ 19.539,60 4,00
Total de custos Variaveis R$ 21.288,49 | R$ 255.461,88 | 52,30
3. Margem de Contribuic¢do R$ 19.418,91 | R$233.026,92 | 47,70
4. (-) Custos Fixos Totais R$ 15.748,67 | R$ 188.947,56 | 38,69
5. Resultado Operacional: LUCRO R$ 3.670,24 R$ 44.076,32 9,02

Fonte: Elaborado pelos autores, 2020.

5.1.10 Indicadores de viabilidade

Planilha 5: Indicadores de viabilidade

Indicadores Ano 1
Ponto de Equilibrio R$ 396.162,76
Lucratividade 9,02%
Rentabilidade 25,28%
Prazo de retorno do investimento | 3 anose 12 meses

Fonte: Elaborado pelos autores, 2020.
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6 AVALIACAO DO PLANO

De acordo com os valores e indices levantados € viavel realizar o investimento
pela sua lucratividade, rentabilidade e ponto de equilibrio, porém com relagao ao
payback neste tipo de investimento o periodo de recuperagao do capital investido é
longo em decorréncia do alto valor de investimento.

7 CONSIDERACOES FINAIS

O presente trabalho realizou-se com base em uma pesquisa bibliografica e de
campo quantitativa através de informacdes colhidas pelos autores do estudo cuja
andlise dos dados foi feita de forma descritiva, e que apds a conclusao do estudo
apresentou-se que € vantajoso a abertura da empresa.

Além das questdes financeiras e mercadologicas, o empreendedor deverd
manter-se atento sempre ao planejamento efetuado, pois as previsdes sao consideradas
objetivos a serem atingidos no primeiro ano de vida da empresa.

Limitacdes: este planejamento é valido para a abertura do empreendimento
neste momento no mais tardar em curto prazo, isto porque as varidveis mercadoldgicas
e financeiras poderao mudar.

Recomendagdes: Este estudo pode servir a futuros estudantes ou
empreendedores que precisarem de um norte para abertura de seu proprio negocio.
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